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	Keine Ergebnisse gefunden

	Die angefragte Seite konnte nicht gefunden werden. Verfeinern Sie Ihre Suche oder verwenden Sie die Navigation oben, um den Beitrag zu finden.



				
			


				
		
		
		Letzte News

			
					Vertriebsziele 2020: Die besten KPI, um Ihren Erfolg zu messen
									
	
					Wie Sie effektiv mit Ihrer Unternehmenswebsite qualitative Leads generieren können
									
	
					5 Ansätze, die Ihnen bei der Umsetzung einer erfolgreichen Social Selling Strategie helfen
									
	
					Smalltalk: 4 Tricks, wie Sie mit jedem ins Gespräch kommen
									
	
					Der 5-Minuten-Deal mit dem Schweinehund
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		Um dir ein optimales Erlebnis zu bieten, verwenden wir Technologien wie Cookies, um Geräteinformationen zu speichern und/oder darauf zuzugreifen. Wenn du diesen Technologien zustimmst, können wir Daten wie das Surfverhalten oder eindeutige IDs auf dieser Website verarbeiten. Wenn du deine Zustimmung nicht erteilst oder zurückziehst, können bestimmte Merkmale und Funktionen beeinträchtigt werden.
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				KUNDENPFLEGE


			

				
				
				WIE AUS KONTAKTEN KUNDEN WERDEN


			

			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				Sie kennen das: Sie hatten einen vielversprechenden Kundentermin – aber Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung ist erst zu einem späteren Zeitpunkt für Ihren Kontakt interessant.

Verloren gegangene Wiedervorlagen, engagierte Wettbewerber, fehlende Möglichkeiten, in Kontakt zu bleiben: Die Gefahr, einen Kunden über einen längeren Zeitraum zu verlieren, ist hoch. Deshalb unterstützt demand Sie bei der Kundenpflege – indem wir Sie beispielsweise an Wiedervorlagen erinnern und Sie in der Zwischenzeit mit entsprechenden Unterlagen und Maßnahmen, wie Up- und Cross Selling, bei Ihren Kunden interessant bleiben lassen.
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				KUNDENPORTAL


			

				
				
				QUALITÄT TRIFFT QUANTITÄT


			

			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				Gute Kontakte sind bereits der halbe Erfolg. Deshalb greifen wir für Sie zur Generierung von qualifizierten Besuchsterminen auf unsere Unternehmensdatenbank zu – über 60.000 Unternehmen mit über 100.000 Entscheidungsträgern.

Die Unternehmen in unserer Datenbank stammen aus der Industrie, dem Handel sowie dem Dienstleistungs-, Versicherungs- und Bankensektor und sind im gesamten D-, A-, CH-Raum angesiedelt.
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				AKQUISITION


			

				
				
				SALES QUALIFIED LEAD 


			

				
				
				Wir bei demand sales & consulting sprechen gerne von „qualifizierten Besuchsterminen“ – also Terminen, die drei Grundbedingungen erfüllen, welche ein Akquisegespräch überhaupt erst sinnvoll machen:


			

				
				
					Der potenzielle Kunde muss verstehen, was die Merkmale Ihres Produkts bzw. Ihrer Dienstleistung sind.
	Der potenzielle Kunde muss einen begründeten Bedarf haben, Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung innerhalb eines angemessenen Zeitraums einzuführen.
	Der Besuchstermin muss mit mindestens einem Entscheidungsträger stattfinden.



			

				
				
				Sie sehen das ähnlich oder haben noch weitere Grundbedingungen? Gerne nehmen wir auch diese mit auf.
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				SALES- UND
MARKETING -PROZESSE


			

				
				
				STRATEGIE – DER SCHLÜSSEL ZU EINER EFFIZIENTEN LEADGENERIERUNG


			

			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				Passiv- oder Aktivvertrieb? Langfristiges Marketing oder schnelles Wachstum? Modifikation des Vertriebs oder Neuaufstellung? Welches Content-Format ist das Richtige für mein Produkt? Um Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung effizient zu vertreiben, müssen Sie sich eine Menge Fragen beantworten. Wir helfen Ihnen, klar zu sehen und entwickeln gemeinsam mit Ihnen ein funktionierendes Marketing und Sales Alignment, das zu einer höheren Conversionrate führt.
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				Praktikant (w/m/d) Online-Marketing/ Vertrieb

Zur Verstärkung unseres Hamburger Teams suchen wir ab September 2019 einen engagierten Praktikanten (m/w/d) im Bereich Online Marketing/Vertrieb.

DEINE AUFGABEN

	Du unterstützt im Account- und Projektmanagement
	Du unterstützt bei der Expansion
	Du bringst Dich aktiv bei der Entwicklung und Umsetzung einer Online-Marketing-Strategie ein
	Du recherchierst fachspezifische Themen und bereitest die Daten auf
	Du nutzt die Stärken von Xing und LinkedIn in der Online-Kommunikation
	Du bist fit in PowerPoint und machst unsere Präsentationen schick


DEIN PROFIL

	Idealerweise studierst Du BWL, VWL, Wirtschafts- oder Kommunikationswissenschaften oder ähnliches und befindest dich in einem fortgeschrittenen Semester
	Du hast Lust, zu gestalten und arbeitest gerne „hands on“
	Du beherrschst Deutsch und Englisch sicher, dazu noch Französisch wäre ein Vorteil
	Du bist fit im Umgang mit den MS Office-Programmen (Word, Excel, PowerPoint)
	Du bist kommunikativ, kreativ, selbständig und gern ein Teamplayer


DEIN ARBEITSPLATZ

	wartet auf Dich in einem kleinen, jungen und motivierten Team
	liegt in fußläufiger Nähe der bunten Osterstraße in Eimsbüttel
	ist Teil eines jungen und modernen Umfelds aus Agenturen und Digital Business
	hat eine Lounge mit Kicker, Carrera-Bahn, Darts und Tischtennis


ARBEITSORT: 22769 Hamburg

ARBEITSZEIT: 40 Std./ Woche

 ARBEITSDAUER: 6 Monate

ARBEITSBEGINN: ab 01.09.2019

VERGÜTUNG: ja

Wenn du auch noch Humor hast, dann wollen wir deine Bewerbung!

Du willst selbst gestalten, deine Ideen umsetzen und nicht nur dabei sein, dann sende uns deine Bewerbungsunterlagen direkt per Mail zu.

WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!

demand hamburg GmbH


Haferweg 26
22769 Hamburg
Phone: 040/881902030
Fax: 040/881902039
E-Mail: info@demand-hamburg.de
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				Akquisiteur (w/m/d) Innendienst

Zur Verstärkung unseres Hamburger Teams suchen wir ab sofort eine(n) engagierte(n) Akquisiteur Innendienst (w/m/d)

DEINE AUFGABEN

	Eigenständige und erfolgversprechende Recherchetätigkeiten
	Filtern der passenden Neukunden/Ansprechpartner
	Professionelle Bedarfsanalyse der Dienstleistung
	Anspruchsvolles Kontaktieren der Neukunden/Ansprechpartner
	Terminvereinbarung
	Organisation und Priorisierung der Aufgaben


DEIN PROFIL

	Freundlich, offener Umgang mit Kunden
	Selbstbewusstes Auftreten und Spaß am telefonieren
	Sehr gute Ausdrucksweise in Wort und Schrift
	Gute PC-Kenntnisse/ souveräner Umgang mit MS Office
	Kaufmännische Ausbildung oder Vertriebserfahrung von Vorteil


DEINE CHANCE

	Flexible Arbeitszeiten mit freier Zeiteinteilung (max. 80 Std./Monat)
	Homeoffice möglich
	Leistungsgerechte Vergütung
	Selbstständiges Arbeiten im Team
	Eine angenehme und moderne Arbeitsatmosphäre


DEIN ARBEITSPLATZ

	wartet auf Sie in einem kleinen, jungen und motivierten Team
	liegt in fußläufiger Nähe der bunten Osterstraße in Eimsbüttel
	ist Teil eines jungen und modernen Umfelds aus Agenturen und Digital Business
	hat eine Lounge mit Kicker, Carrera-Bahn, Darts und Tischtennis
	ist kinderfreundlich – Mamas und Papas willkommen
	ist flexibel – Home-Office jederzeit möglich


Du solltest über die notwendige Portion Einsatzbereitschaft verfügen und motiviert sein, Deine Fähigkeiten in einer anspruchsvollen Tätigkeit einzusetzen.

Wenn du freiberuflich oder in Teilzeit (max. 80 Std./Monat) tätig sein möchtest, solltest du schnell bei uns anrufen (040/881902030) oder schicke uns deine Bewerbungsunterlagen einfach zu.

WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!

demand hamburg GmbH


Haferweg 26
22769 Hamburg
Phone: 040/881902030
Fax: 040/881902039
E-Mail: info@demand-hamburg.de
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				Werkstudent (w/m/d) Social Media Expert

Zur Verstärkung unseres Hamburger Teams suchen wir ab sofort eine(n) engagierte(n) Werkstudenten (w/m/d) im Social Media Marketing

DEINE AUFGABEN

	Du unterstützt unsere Kunden beim Aufbau ihrer Social Media Kanäle
	Du lieferst Ideen zur Erstellung und Pflege von interessantem Content
	Du erstellst und pflegst einen Content Plan
	Du pflegst den Kontakt zum Kunden
	Du pflegst unsere Webseite und eigene Posts
	Du hast die online Welt im Blick


DEIN PROFIL

	Du bist eingeschriebener Student im Bereich BWL mit Schwerpunkt Marketing, E-Commerce oder einer vergleichbaren Fachrichtung (ab dem 4. Semester)
	Du bringst Erfahrungen aus dem Content und Social Media Bereich mit Xing und LinkedIn, Facebook, Instagram und Twitter sind deine Tools
	Du kommunizierst gerne online und offline
	Du bist gut organisiert
	Du hast eine freundliche Art
	Du hast eine sehr gute Ausdrucksweise in Wort und Schrift
	Gute PC-Kenntnisse/ souveräner Umgang mit MS Office


DEIN ARBEITSPLATZ

	wartet auf Dich in einem kleinen, jungen und motivierten Team
	liegt in fußläufiger Nähe der bunten Osterstraße in Eimsbüttel
	ist Teil eines jungen und modernen Umfelds aus Agenturen und Digital Business
	hat eine Lounge mit Kicker, Carrera-Bahn, Darts und Tischtennis


Du solltest über die notwendige Portion Einsatzbereitschaft verfügen und motiviert sein, Deine Fähigkeiten in einer anspruchsvollen Tätigkeit einzusetzen.

Klingt das interessant für Dich? Dann solltest Du schnell bei uns anrufen (040/881902030) oder maile uns Deine Bewerbungsunterlagen einfach zu.

WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!

demand hamburg GmbH


Haferweg 26
22769 Hamburg
Phone: 040/881902030
Fax: 040/881902039
E-Mail: info@demand-hamburg.de
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